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Seien Sie dabei wenn sich 120+ (!) Family Offices treffen 
Fallstudien, Vorträge, Gesprächsrunden und Networking

Immobilien, PE, VC, Tech sowie Impact - Bleiben Sie am Ball!  
Lernen Sie von anderen Family Offices und Experten wie diese anlegen

Family Governance und Management - Wie operieren Ihre Peers?  
Ein Austausch zu Best Practise

Tauschen Sie sich aus mit Family Offices, Investoren und Experten  
Wie Sie Ihre Arbeit erleichtern, verbessern und optimieren

Während wir das Michelin Stern Restaurant „Die Ente“ ganztags als Networking  
Bereich nutzen, gibt es parallel zwei Bühnen sowie Gesprächsrunden
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Übersicht

“ My total respect for 
the fact that you  
bring together the 
actual, genuine 
experts in Germany.... 
UHNWI

“ I am very impressed 
with the agenda. 
These are indeed my 
practical issues  
dealt with.... 
MD, Single Family Office

“ Looking forward 
to meeting new 
people and learning 
about new tools and 
solutions.... 
CIO, Single Family Office

Programm Überblick
Während wir das Michelin Stern Restaurant „Die Ente“ samt Terrasse
ganztags als Networking Bereich nutzen, gibt es parallel zwei Bühnen:

Den Ballsaal mit Family Office und Familien Themen, 
sowie Raum Jawlensky mit Investment Themen.

Dieses Bühnengeschehen ist ergänzt durch interaktive Gesprächsrunden  
in der Fürst von Metternich Lounge (siehe rechte Seite)

Konferenztage Dienstag 9.04.2019 und Mittwoch 10.04.2019

1.  Restaurant „Die Ente“: Non-Stop einladende Networking Atmosphäre

2. Ballsaal: Vorträge (Family Office Management and Governance)

3. Raum Jawlensky: Vorträge (Investment Entscheidungen)

4. Fürst von Metternich Lounge: Gesprächsrunden (siehe rechte Seite)

5. Drinks-Reception gefolgt von einem gemeinsamen Abendessen am Dienstag:

Single Family Offices die unter sich bleiben wollen in “Die Ente”,
sponsored by Schroders,

Kontaktfreudige Family Offices und alle anderen Teilnehmer in “Die Orangerie”,
sponsored by Silent-Yachts

Das Family Office Forum am 9.-10. April in Wiesbaden beruht auf

a) einem nun neun (!) Jahre andauerndem Dialog im deutschsprachigen Raum mit Hunderten 
Single Family Offices, Multi Family Offices, Privatbanken, Banken mit UHNWI Management, 
Akademikern, sowie deren Partnern

b) den präzise genannten Wünschen sowie aktiver Unterstützung von Family Offices. Die 
Agenda basiert auf Bedürfnissen und Herausforderungen der Family Offices im Alltag

c) der langjährigen internationalen Expertise der Gesellschafter von Prestel & Partner, 
insbesondere im Umgang mit Family Offices. Die echten Interessen von Family Offices stehen 
im Mittelpunkt. Lesen Sie Testimonials bei www.prestelandpartner.com

Das Family Office Forum achtet auf Praxisbezug. Es geht darum die teilnehmenden Experten 
in ihrer Arbeit deutlich weiterzubringen, durch neue Kontakte / neuen Input.

Die Veranstaltung bietet allen Teilnehmern eine vitale Plattform um wertvolle Erfahrungen 
auszutauschen, von Aktuellem zu hören und dies dann zu diskutieren. In diesem relevanten 
Rahmen werden wichtige Beziehungen gepflegt und neue interessante Kontakte geknüpft.
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Gesprächsrunden

Gesprächsrunden (Fürst von Metternich Lounge)

Dienstag 9. April

12:00 Unternehmerische Private Equity und Direktbeteiligungen – ein Workshop  
  Investive Unternehmerwelten – Was zusammen kommen muss, um erfolgreich direkt beteiligt zu sein? 
  Moderatoren:  
  Nikola von Pattay, NextGen; Geschäftsführende Gesellschafterin, Stabwechsel
  Thorsten Gohlke, Managing Partner, GFEP Family Equity

17:00 Immobilien: Family Offices als Mezzanine-Darlehen Geber an Bauträger -  
  Probleme und Alternativen  
  Ein Austausch unter Family Office Investoren zu Konditionsdumping, Bezahlung des tatsächlichen Risikos,   
  Analysegläubigkeit, kurzen vs. langen Laufzeiten, Schwierigkeiten mit dem KWG (Kreditwesengesetz) und    
  Diversifikation (Wie?) als Lösung 
  Moderator:  
  Dr. Jürgen Bauer, Inhaber, Dr. Bauer & Co Vermögensmanagement

Mittwoch 10. April

12:10  Immobilien als Family Office – ein Austausch über die verschiedenen Optionen 
  • Dealflow, deal sourcing – Welche Varianten gibt es, wie gehen andere vor?
  • Welche Geschäftsbereiche (Gewerblich, Wohnen etc) ziehen Sie vor?
  • Wie ist der regionale bzw. internationale Fokus der Teilnehmenden?
  • Wie lukrativ sind Immobilieninvestitionen als Family Office im Vergleich z.B. zu Private Equity Direktbeteiligungen?
  Moderatoren: 
  Dr. Lutz Aengevelt, Geschäftsführender Gesellschafter, Aengevelt Immobilien GmbH & Co. KG
  David. A. Pieper, Geschäftsführer, Optimus Prime
  Markus Pflitsch, Geschäftsführender Gesellschafter, Spudy Family Office GmbH

14:30 Blockchain Gesprächsrunde
  Eine neue Assetklasse setzt sich durch
  Moderator:  
  Laurenz Apiarius, Gründer & Managing Partner, Blockwall

15:30 Hedge Fund Roundtable
  Moderator: 
  Matthias Knab, Owner, Opalesque
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Erster Konferenztag, Dienstag 9.04.2019 Erster Konferenztag, Dienstag 9.04.2019

08:00  Empfang, Registrierung und Ausgabe der Konferenzunterlagen, bei Kaffee, Tee und Erfrischungen  

08:50  Begrüssung durch den Veranstalter und Eröffnung des Tages im Ballsaal

Ballsaal, Erdgeschoss: „Die Ehre wohnt beim Reichtum“ (Euripides, 480 – 407 vor Christus)  
    Über den Sinn Gutes zu tun

09:00  Ethisch investieren in der Praxis – Ein qualitatives Bewertungsverfahren
  Oliver Fischer, Präsident des Verwaltungsrates, Hauck & Aufhäuser (Schweiz) AG

09:20  How Family Offices and the United Nations can work together
  • A brief overview on the UN SDG goals and why and how they meet investor goals
  • Insights on specific current UN activities to faciliate Family Offices Impact Investments 
  Kurt Morriesen, Senior Advisor Impact Investing and UN-SDGs, United Nations Development Program

09:40  UNESCO Ziele für nachhaltige Entwicklung - Fokus Bildungsagenda 2030  
  • Wie erziele ich messbare Mehrwerte für die Begünstigten, Länder, SDGs und Spender
  • Konkrete Projektbeispiele für gezielten Social impact 
  Dr. h.c. Ute-Henriette Ohoven, Sonderbotschafterin Bildung für Kinder in Not, UNESCO 
  Claudia J. Jerger, You Stiftung für Kinder in Not

Programm Dienstag Programm Dienstag

14:30

15:00

15:30  Networking und Erfrischungen - Erfahrungsaustausch mit anderen Family Offices und Experten 

Global Listed Real Estate: why and how to invest in Global Listed  
Real Estate?
• Why investing in Listed Real Estate?
• Data-driven investing in Listed Real Estate: an innovative approach  
 of investing
• ESG and Sustainable Development Goals: what about the environmental  
 footprint of Real Estate and how to integrate ESG in your investment   
 process?
Matthijs Storm, Head of Real Estate - Investment Management,  
Kempen Capital Management

Die Entwicklung von Immobilien für Dritte - Value adds statt high risks
•  Development Services als Instrument der Wertsteigerung von   
 Anlageobjekten oder Betriebsimmobilien
•  Gesamtheitlicher Ansatz durch die Einbringung des    
 Projektentwicklungsknowhows der STRABAG Real Estate mit dem   
 technischen Sachverstand des gesamten STRABAG-Konzerns  
Dr. Thomas Spiegels, Prokurist, Bereichsleiter Development Services, 
STRABAG Real Estate

Ballsaal, Erdgeschoss: 
„Fortbildung“ - Die verschiedenen Aspekte und Vorteile von 
Erziehung für Wohlhabende und Family Offices

Raum Jawlensky, 1.Stock: 
Das Immobilien Universum durch die Brille eines 
Family Office

11:30„Next Generation“ - Generationwechsel und das Familienvermögen
• Aus der Praxis: Die Korrelation zwischen Familienerziehung und   
 erfolgreichem Vermögensmanagement
• Wie man unabhängigen Rat für Familienvermögen findet
• Wann und wie sollte der Generationswechsel stattfinden?
• Wie Vermögensinhaber ihr Vermögen eingeständig managen
Ida Beerhalter, Prinzipal, IOME Family Office (Saudi Arabien)
Prof. Dr. Jochen Lüdicke, Partner, Freshfields Bruckhaus Deringer
Peter Brock, Berater Zweier Familien (Deutschland und Golf Staaten)

US Immobilien - Projektentwicklungen in Multi Family Residential
• Warum in US-Projektentwicklungen investieren / Marktumfeld
• Auswirkungen der Demografie auf den US-Wohnungsmarkt
• Faktoren für eine erfolgreiche Standortauswahl
• Wie kann das Projektrisiko für Investoren beherrschbar gemacht werden
Martin Krause, Prokurist, BVT Beratungs-, Verwaltungs- und 
Treuhandgesellschaft für internationale Vermögensanlagen mbH

12:00

10:00  Networking und Erfrischungen - Erfahrungsaustausch mit anderen Family Offices und Experten

14:00

Raum Jawlensky, 1.Stock: 
Das Immobilien Universum durch die Brille eines 
Family Office
Status quo und zukünftige Herausforderungen im deutschen 
Wohnimmobilienmarkt
• Aktuelle Situation im deutschen Wohnimmobilienmarkt
• Risiko-Rendite-Profil der ABC-Städte
• Was zeichnet eine gute Investition aus?
Frank Wojtalewicz, Geschäftsführender Gesellschafter,
d.i.i. Deutsche Invest Immobilien GmbH

Ballsaal, Erdgeschoss: 
“Investment Know How”

Income neu definiert: Stete positive Erträge infolge eines 
Doppeleffekt von Diversifikation und fehlender Korrelation
Strategiegedanken vom Initiator des EURO STOXX50
Philippe H. Berthoud, Head Strategies & Markets, Prosperous Group 
AG (Schweiz)

Investition für deutsche FO’s in kommerzielle US-Immobilien
• Marksituation 2019 - Status und Potential des Marktes - Assetklassen
• Partnerwahl und attraktive Strukturen
• Abwägung: Rendite und Risiko
Andreas K. Bremer, CCIM  President & CEO, International Capital, 
LLC (MFO, USA)

12:30

17:00 Vom Start-up zum börsennotierten Unternehmen: Das Ökosystem für 
Wachstum von Deutsche Börse Cash Market
• Der Werdegang eines Start-ups bis hin zum börsennotierten   
 Unternehmen im Ökosystem von Deutsche Börse Cash Market   
 dargestellt anhand einer Case Study
• Ausführliche Einblicke in das Deutsche Börse Venture Network, das   
 Marktsegment Scale und die Zeichnungsfunktionalität DirectPlace
Nicole Maares, Head of Issuer Services, Deutsche Börse AG

16:30

Raum Jawlensky, 1.Stock: 
Venture Capital Investments als Family Office

Zur Lage der Deutschen Startup und Venture Capital Industrie
• Überblick Venture Capital als Investment
• Einblicke in das Startup und Venture Capital Ecosystem
• Entwicklungen von Investment Aktivitäten und Erfolgsbeispiele
• Kapitalquellen, Investment Sektoren und Trends 
Dr. Ingo Potthof, Geschäftsführer, Unternehmertum Venture Capital 
Partners (Ein Unternehmen von Susanne Klatten)

Ballsaal, Erdgeschoss: 
„Fortbildung“ - Die verschiedenen Aspekte und Vorteile von 
Erziehung für Wohlhabende und Family Offices
Ein persönlicher Einblick: Der Vorteil eines Mentors im frühen Alter
• Kein Familienmitglied, unabhängig und ohne Interessenskonflikt
• Vorbild und Sparringspartner
• Persönlichkeitsentwicklung und Horizonterweiterung über den eigenen  
 Tellerrand hinaus
Lucius von Bethmann, Next Gen Family Member, Bethmann Family

Wissenschaftliche Studien zu Verhalten als Basis für Ihre 
Nachfolgeplanung 
• Ein detaillierter Blick auf Nachfolge jenseits von Steuern und Rechtlichem
• Die „faire“ Verteilung von Vermögen
• Effektive Governance
• Vorschläge um Risiken bei der Vermögensverteilung zu minimieren 
Dominik von Eynern, Family Member; Partner, Blu Family Office

Abseits vom Mainstream
• Total-Return losgelöst von klassischen Ansätzen
• Unkorrelierte Ertragschancen mit intelligenten Rohstoffstrategien
Michael Krauß, Senior Fondsmanager, Partner, Tresides Asset 
Management

Regulierung als Chance: Vorteile eines Pooling Vehikels bei der 
Investition in Alternative Investments
Jörg Winner, Leitung Family Offices, Deka Institutionell
Dr. Joachim Kayser, Partner,   Dechert LLP

Hilfe! Demographischer Wandel und Digitalisierung wohin man auch 
blickt: Bin ich und mein Unternehmen noch auf der Höhe der Zeit? 
• Über den richtigen Umgang mit Digitalisierung
• Die echte Implementierung von neuen (meist digitalen)    
 Geschäftskulturen in alteingesessenen Unternehmen
• Wo Führungskräfte Lücken haben beim Einsatz neuer Medien
Stephan Balzer, Founding Partner, Red Onion

13:00  Mittagessen und Networking - Erfahrungsaustausch mit anderen Family Offices und Experten

18:00  Drinks Reception

18:10  Kurzes Grusswort der Drinks Sponsoren PS Plus und Consus Real Estate AG, gefolgt von einem magischen Highlight von  
 Oliver de Luca - Kultivierte Zauberkunst  www.OliverdeLuca.de

19:00  Gemeinsames Dinner: Single Family Offices die unter sich bleiben wollen in “Die Ente”, sponsored by Schroders,
 Kontaktfreudige Family Offices und alle anderen Teilnehmer und Partner in “Die Orangerie”, sponsored by Silent-Yachts

17:30 Disruption überall - Wo entsteht die nächste Generation der Googles, 
Facebooks und Alibabas
• Chancen
• Zugang
• Fehlervermeidung
Dr. Nils Rode, CIO, Schroder Adveq 

Wie vernichte ich erfolgreich ein Familienvermögen?
Eine Wiesbadener Familiengeschichte
Maximilian G. Gehrmann, Geschäftsführender Gesellschafter, 
Gehrmann Capital

Kamingespräch: Single Family Offices in Deutschland
Ein (wissenschaftlicher wie auch praktischer) Blick auf
• Status Quo
• Die Rolle von Frauen
• Trends für die nächsten Jahre
Prof. Nadine Kammerlander, Chair of Family Business, WHU - Otto 
Beisheim School of Management
Claudia Rankers, Inhaberin, Rankers Family Office

Podiumsdiskussion: Immobilien in Deutschland als Investition - 
Visionen und Leadership
• Die Faktoren Strategie und Wachstum
• Demographische und Urbane Entwicklungen: Immobilien in einer neuen  
 Dimension
• Inwieweit die Zukunft des Wohnens Nachhaltigkeit beinhaltet, Intelligent  
 ist und Digitalisierung nutzt
Andreas Steyer, CEO, CONSUS Real Estate AG
Jürgen Kutz, COO, CG Gruppe AG
Matthias Fiss, Head of Strategic BIM Management & Planning, DIPLAN 
Moderatorin: Helen zu Oettingen-Wallerstein

11:00

Vom größte Shopping Center Europas zu 1,1Mio ha Land
Eine persönliche Investoren Story von der man die Vorteile nachhaltigen 
Investierens lernen kann
Dr. Maurizio Totta, Investor (Brasilien)

Navigating Alternative Investments (including all forms of Real Estate) 
with FinTech
• All asset classes, from real estate, to cryptocurrencies
• Managing risks, liquidity and cap tables
• Achieving portfolio transparency, security for the stakeholders
• Technologies that transform wealth administration
 Aleks Buterman, CEO, and Quinn Tran, President, Finix Solutions (USA)



Seien Sie dabei! Melden Sie sich online an bei www.prestelandpartner.com, per email office@prestelandpartner.com oder Telefon +44 (0) 20 339 7139 0 Seien Sie dabei! Melden Sie sich online an bei www.prestelandpartner.com, per email office@prestelandpartner.com oder Telefon +44 (0) 20 339 7139 006 07

Family Office Forum
Wiesbaden, 9. - 10. April 2019

Family Office Forum
 Wiesbaden, 9. - 10. April 2019

Zweiter Konferenztag, Mittwoch 10.04.2019 Zweiter Konferenztag, Mittwoch 10.04.2019

08:30  Empfang, Registrierung und Ausgabe der Konferenzunterlagen, bei Kaffee, Tee und Erfrischungen  

09:20  Begrüssung durch den Veranstalter und Eröffnung des Tages im Ballsaal

Ballsaal, Erdgeschoss:
Ein Blick in unsere Zukunft
09:30  The Story of Atari: A Journey of Innovation from the Creation of the Video Game Industry, to the Modern Age of  
 Gaming Technology using Blockchain and Cryptocurrencies
 Frederic Chesnais, CEO, Atari

10:10

Programm Mittwoch Programm Mittwoch

Raum Jawlensky, 1.Stock:
Technologie als Hilfsmittel für Ihre Nachhaltigen 
Ziele 
Wealth Governance 2.0
• Erhöhte Komplexität führt zu erhöhter Verantwortung - gute   
 Goverance wird zum entscheidenden Vorteil
• Die richtigen Prozesse und Systeme schaffen die Voraussetzungen,  
 um diese Herausforderungen kompetent und effizient zu meistern
• Wie sehen solche Instrumente aus und wie werden sie eingesetzt? –  
 speziell um den Dialog mit der Familie/Vermögensinhaber zu  
 verbessern
Stefan Flachsmann, Managing Director, Leiter Asset Servicing Europa, 
UBS

Raum Jawlensky, 1.Stock: 
Der König ist tot, lang lebe der König: Crypto und 
Blockchain 
Die Zukunft von Crypto Technologie als Investment Case
• Crypto Investments Quo Vadis - Vom gefallenem Engel Bitcoin,  
 über inflationäre ICO’s, zum neuem Trend Tokenized Asset Management
• Die Zukunft von Tokenized Assets - Regulatorische und technische  
 Entwicklungen
• Vermögensdiversifizierung mit Tokenized Assets - Möglichkeiten und  
 Korrelationen
• Wie werden (auch physische) Assets tokenisiert und wie kann man  
 sicher investieren - Beispiele für tokenized (Private) Equity, Bonds, Real  
 Estate, Fixed Income, Funds
Johannes Gugl, CEO und Co-Founder, Blocksmatter AG (Schweiz)

12:10

11:10  Networking und Erfrischungen - Erfahrungsaustausch mit anderen Family Offices und Experten 

Blockchain: Technologie und Assetklasse - Ein Einblick für 
Investoren
• Um was geht es wirklich bei der Blockchain Technologie?
• Warum ist die Wertschöpfung bei Blockchain Technologien so   
 interessant anders?
• Welche Aspekte sind relevant bei der Investition in Blockchain   
 Technologien?
Laurenz Apiarius, Gründer & Managing Partner, Blockwall

12:40

Ballsaal, Erdgeschoss:   
Impact & Sustainable Investments 2.0 : 
Erfolgreiche Fallbeispiele
Wasserkraft: Wie Family Offices in die berechenbarste der 
Erneuerbaren Energien investieren
• Einführung in Wasserkraft-Investments
• Renditeerwartungen, Auszahlungsprofile und juristische Vehikel
• Diversifikation durch „Small Scale Hydro“
• Marktanalyse für Wasserkraft-Investments: Skandinavien, Iberische   
 Halbinsel und USA
Dr. Tor Syverud, Leiter Wasserkraft-Investments, Aquila Capital
Erik Sterud, CFO, Småkraft, größter Betreiber von 
Kleinwasserkraftwerken in Norwegen  
Arndt P. Funken, Leiter Family Office Coverage, Aquila Capital

09:50  Longevity: In the next few decades, life expectancy in developed world will increase to 110-120 years
 • This increase will be driven by therapies that exist today, without account for regenerative medicine and gene therapies that could extend life  
  beyond the currently accepted limit of around 120 years of age
 • Longer lives will transform society and change the trajectory of education, careers and retirement
 • We are at the dawn of the longevity industry, growing to be the largest industry on the planet
 Jim Mellon, “British Billionaire Businessman” (Wikipedia) (United Kingdom)

Impact und Performance mit nachhaltigen Geldanlagen: Disruptive 
Technologien – Lösungen für die Welt von Morgen
• Warum wird das Thema der Nachhaltigkeit zum Leitmotiv der  
 technologischen Entwicklung?
• Wie definiert man disruptive Technologien und warum haben diese so  
 ein enormes Wachstumspotenzial?
• Wie investiert man in nachhaltige Technologiedisruptoren und erzielt  
 Performance und Wirkung?
Dr. Jan Amrit Poser, Chefstratege und Leiter Nachhaltigkeit  
J. Safra Sarasin (Deutschland)

10:40Frontier and Emerging Markets: Creating strong financial returns 
with ethical, social and environmental values
• From a dairy farm in 1953, to a global private investor
• Why Frontier and Emerging Markets?
• Why through Private Equity, and why into SMEs?
• Encouraging entrepreneurship and growth while having a significant  
 positive impact on social communities and the environment 
Menno Derks, Partner, MD Fund Investments, Sarona Asset 
Management (Canada)

Healthy, Natural, and Organic: A unique case    
• What fresh food, Cristiano Ronaldo and year-around harvest have in   
 common
• A platform for growth in multi segments answering consumer’s demand   
 for fresh produce:
• Unique Insights into the organic food industry
Yannick Le Mintier, CEO, Group Fresh 52 (Portugal)

Ballsaal, Erdgeschoss:
Impact & Sustainable Investments 2.0 - Wie ein gutes 
Konzept Erwachsen und Erfolgreich wurde
Erfolgreich Werte schaffen und Nachhaltigkeitskriterien 
berücksichtigen ist kein Widerspruch
• Einblicke in und Erfahrungen aus 20 Jahren nachhaltigem    
 Portfoliomanagement
• Wie wir seit 2013 mit großem Engagement eine umfangreiche   
 Informationsplattform zum Thema Sustainable Investment Research   
 betreiben
• Wie genau diese Plattform funktioniert und unseren Portfoliomanagern   
 hilft, Ihre individuellen Anforderungen zu erfüllen – bei Einzelwerten   
 oder auch Portfolios
 Jennifer Paffen, ESG Analystin, Union Investment Institutional

15:00

16:00 Gemeinsamer Ausklang im Restaurant “Die Ente”: Erfahrungsaustausch mit anderen Family Offices und Experten

17:00 Ende der Veranstaltung

14:30

Raum Jawlensky, 1.Stock: 
Real Assets
Forestland Investment in the US - How To
Jeff Davis, Owner/Broker, Forestry Consultant,
Certified International Property Specialist (CIPS),
Davis Forestry Consulting Services Inc. (USA)
United Country Real Estate Jeff Davis and Associates LLC. (USA)

13:10  Mittagessen und Networking - Erfahrungsaustausch mit anderen Family Offices und Experten

Ballsaal, Erdgeschoss:   
Sozialunternehmertum
Investments combining returns, social and ecological impact
(This presentation is a live video stream from Florida)
Hazel Henderson, Global Futurist, Author, Fellow of The World 
Academy of Art and Science, Club of Rome (USA)

Investments aus Passion: Have your cake and eat it?
Fallbeispiel Whisky – Sammeln, Trinken oder geht Beides?
Michael von Stumm, Berater einer Milliardärsfamilie (Spanien)

15:30  Schlusswort im Ballsaal: Mit Impact Investments in Sozialunternehmen die Welt verbessern
 • Für die Lösung der großen Herausforderungen der Menschheit (Klimawandel, Hunger, Flucht, Armut, ...) werden soziale und ökologische   
  Innovationen dringend benötigt. Sozialunternehmen sind ein zentraler Treiber dieser Innovationen
 • Impact Investoren können mit ihrem Kapital den entscheidenden Beitrag dazu leisten, dass diese Innovationen ihre ganze Wirkung entfalten,   
  und direkt in innovative Lösungen von Sozialunternehmen in einer frühen Entwicklungsphase investieren
 • Mit Impact Investments entsteht nicht nur das Potential einer finanziellen Rendite, sondern sie bewirken vom ersten Tag an auch eine messbare  
  positive Wirkung für Gesellschaft und Umwelt  
 Dr. Markus Freiburg, Gründer & Geschäftsführer, Finanzierungsagentur für Social Entrepreneurship

Künstler und Sozialunternehmer: Seelenverwandte oder Gegenspieler?
• Die Aufgabe von Museen verändert sich. Die Forderung besteht, dass   
 sie stärkere soziale Verantwortung übernehmen
• Kunst spielt bisher als Treiber für soziale innovation keine große Rolle.   
 Sozialunternehmer können diese Lücke schließen
Prof. Dr. Andreas Heinecke, Social Entrepreneur



Partner

Die Teilnehmerstruktur

Mehr Family Offices auf der Bühne als Anbieter. Mehr Family Offices im Publikum als Anbieter. Näheres zur Teilnehmerstruktur 
bei www.prestelandpartner.com (Wiesbaden > Report)

Die hohe Qualität und starke Relevanz der anwesenden Delegierten ist gesichert durch
1. unsere aufwendige Recherche und vorhergehende, individuelle Kontaktaufnahme
2. die persönlichen, individuellen Einladungen zum Family Office Forum.

Ausschließlich Family Offices erhalten freien Eintritt. Und nur wirklich relevante Partner von Family Offices haben die 
Gelegenheit einen Delegiertenpass zu erwerben. Ausserdem ist die Anzahl der Plätze für Anbieter streng limitiert. Somit ist 
sichergestellt, dass die anwesenden Family Offices zu einem Treffen ihresgleichen kommen.

Wer ist Partner

Partner bzw. Sponsoren sind in ihrem jeweiligem Segment führend und arbeiten mit bzw. für Single und Multi Family Offices.  
Das Family Office Forum ist keine Verkaufsveranstaltung: Partner bzw. Sponsoren stellen auf der Veranstaltung keine 
einzelnen Finanzprodukte vor, sondern zeigen Expertise, helfen beim Optimieren und erleichtern Ihre Arbeit.

Wenn auch Sie Partner werden möchten kontaktieren Sie bitte office@prestelandpartner.com

Family Office Forum
Wiesbaden, 9. - 10. April 2019

Seien Sie dabei! Melden Sie sich online an bei www.prestelandpartner.com, per email office@prestelandpartner.com oder Telefon +44 (0) 20 339 7139 008

Partner

 

Wir sind Wohnimmobilien

Seien Sie dabei! Melden Sie sich online an bei www.prestelandpartner.com, per email office@prestelandpartner.com oder Telefon +44 (0) 20 339 7139 0 09

Family Office Forum
 Wiesbaden, 9. - 10. April 2019

Partner

Medienpartner
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Notes



Join us! Register online at www.prestelandpartner.com by email office@prestelandpartner.com or phone +44 (0) 20 339 7139 0

Registration

Family Offices and UHNWI’s enjoy free entry!  
*Our definition of a Family Office is a minimum of €150m in assets from only one or few families / wealth owners, and the Family Office 
is working for these families (not as a solution provider to many 3rd parties). Please contact office@prestelandpartner.com

Do you work with Family Offices? The Family Office Forum is not a sales show and places for service providers are strictly limited!  
To register please visit www.prestelandpartner.com

Your Registration: 
Online at: www.prestelandpartner.com under tab "Become a Delegate" or send an email to: office@prestelandpartner.com  
By phone: Please dial +44(0) 20 339 71390

Dubai, March 2020

The MENA Family Office Forum for 100+ Principals 
and genuine *Family Offices with a clear minority of 
service providers.

Singapore, May 2020

100+ Asia-based Family Offices and UHNWI are 
expected, as per our unique definition below.

Wiesbaden, 21-22nd April 2020

Join us when 140+ genuine* German-speaking
Family Offices meet.

New York, 15-16th October 2019

100+ North American UHNWI and Family Offices meet.

Zurich, 12-13th November 2019

140+ International Family Offices and UHNWI from 
all over the globe are expected to join in November.

London, 25-26th September 2019

100+ UK-based Family Offices and UHNWI are 
expected - as per our unique definition below.

Upcoming Editions Of 
The Family Office Forum Collection

Register Now


