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Family Office Forum

Wiesbaden, 26. - 27. April 2016 Hotel Nassauer Hof

Seien Sie dabei wenn sich 160+ Family Offices treffen!
Fallstudien, Vortrage, Podiumsdiskussionen und Networking

Wahrend wir das Michelin Stern Restaurant ,,Die Ente” samt Terrasse
ganztags als Networking Bereich nutzen, gibt es parallel zwei Buhnen:

Den Ballsaal mit Family Office und Familien Themen,
sowie Raum Jawlensky mit Investment Themen.

NEU: Das Biihnengeschehen ist erganzt durch interaktive Gesprachsrunden

Hoéren Sie von Family Offices und relevanten Experten
Wie Sie |hre Arbeit erleichtern, verbessern und optimieren

Private Equity, Immobilien und liquid Alternatives — Bleiben Sie am Ball
Lernen Sie von anderen Family Offices und Experten wie diese anlegen und
operieren - direkt oder indirekt

Verbessern Sie |hr operatives Geschaft
Der Umgang mit einer Vielfalt von Themen wie Monitoring und Reporting

Ubersicht Seite 2 ] ) i
Sprecher Seite 3 Freier Eintritt
Programm Dienstag Seite 4-5 - Anci
Programm Mittwoch Seite 6-7 fl.-ll' unabhapglge _und
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See the English version at www.prestelandpartner.com

Seien Sie dabei! Melden Sie sich online an bei www.prestelandpartner.com, per email office@prestelandpartner.com oder Telefon 0044 (0) 20 339 7139 0
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My total respect for
the fact that you
bring together the
actual, genuine
experts in Germany....
UHNWI

| am very impressed
with the agenda.
These are indeed my
practical issues
dealt with....

MD, Single Family Office

Looking forward to
meeting new people
and learning about
new tools and
solutions....

CIO, Single Family Office
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Family Office Forum, Wiesbaden: PROGRAMM UBERBLICK

Wahrend wir das Michelin Stern Restaurant ,Die Ente” samt Terrasse
ganztags als Networking Bereich nutzen, gibt es parallel zwei Blihnen:

Den Ballsaal mit Family Office und Familien Themen,
sowie Raum Jawlensky mit Investment Themen.

NEU: Das Biihnengeschehen ist erganzt durch interaktive Gesprachsrunden

Konferenztage Dienstag 26.04.2016 und Mittwoch 27.04.2016
1. Ballroom: Family Office Management and Government - Familien Themen

¢ Next Generation richtig gemacht
¢ Impact Investment als Familien Bindeglied
¢ Das Thema Stiftung mit Leben flllen

¢ Die Schnittstelle Familienunternehmen und Family Office: Best Practice zu Beirat,
Fremdmanagament, Make or Buy

¢ Herausforderung und Chance Klimawechsel
2. Raum Jawlensky: Investment Entscheidungen

e Private Equity: Direkt- sowie Fund-Investments - Optimales Vorgehen sowie Vor- und
Nachteile der verschiedenen Wege

e Stockpicking als Private Equity Alternative

e Co-Investments / Club Deals von FOs richtig gestalten
e Immobilien als Asset Klasse flir Family Offices

e Liquid Alternatives

¢ Klassiker, Trends und chancenreiche Nischen

3. Restaurant ,,Die Ente“: Einladende Networking-Atmosphéare wahrend der gesamten

Veranstaltung
4. Bar - NEU: Das Biihnengeschehen ist erganzt durch interaktive Gesprachsrunden

Das Family Office Forum am 26.-27. April in Wiesbaden beruht auf

1. einer 3-monatigen Recherche im deutschsprachigen Raum bei Gber 100 Single Family

Offices, Multi Family Offices, Privatbanken, Banken mit UHNWI Management,
Akademikern, sowie deren Partnern

2. den préazise genannten Winschen sowie aktiver Unterstitzung von Family Offices. Die
Agenda basiert auf Bedrfnissen und Herausforderungen der Family Offices im Alltag.

3. der langjahrigen Expertise der Gesellschafter von Prestel & Partner, insbesondere im
Umgang mit Family Offices. Die echten Interessen von Family Offices stehen im
Mittelpunkt. Lesen Sie Testimonials bei www.prestelandpartner.com

Das Family Office Forum achtet auf Tiefgang. Themen werden nicht nur kurz
angesprochen — es geht darum die teiinehmenden Experten in ihrer Arbeit deutlich
weiterzubringen.

Die Veranstaltung bietet allen Teilnehmern eine vitale Plattform, um wertvolle Erfahrungen
auszutauschen, von aktuellen Strategien zu héren und diese dann zu diskutieren. In

diesem relevanten Rahmen werden wichtige Beziehungen gepflegt und neue interessante

Kontakte geknUpft.

See the English version at www.prestelandpartner.com

Auf der Biihne: Uber 80 Family Offices und Experten teilen ihr Wissen - dazu gehéren:
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artner Wiesbaden, 26. - 27. April 2016
Erster Konferenztag, Dienstag 26.04.2016
08:00 Empfang, Registrierung und Ausgabe der Konferenzunterlagen, bei Kaffee, Tee und Erfrischungen
08:45 Begriissung durch den Veranstalter und Eréffnung des Tages durch den Vorsitzenden

Ballsaal, Erdgeschoss: Keynote

08:50 Keynote: Technology, Money and True Values - From gold to digital currency to trust

J. Bradley Hall, Chairman & CEO, ICON

09:20 Keynote: Private Private Equity - Wie Unternehmerfamilien und Family Offices Private Equity angehen (sollten)
Die Darstellung erfolgt anhand von kurzen Fallstudien zu 4 verschiedenen Szenarien:
¢ Diversifikation durch Aufbau eines unternehmensexternen privaten Beteiligungsfonds
e Privater Beteiligungsfonds nach Unternehmensverkauf — Anbindung an ein im Aufbau befindliches Family Office und Drittbeteiligung von Freunden
e Internationales joint venture flr einen privaten Beteiligungsfonds mit regional aufgeteilter primérer Verantwortung
¢ Aufnahme eines klassischen Private Equity Fonds zur Vorbereitung eines mangels Unternehmensnachfolgers erforderlichen Bérsengangs und
Nutzung der Liquiditat fir den Aufbau eines privaten Beteiligungsfonds
Prof. Dr. Jochen Ludicke, Partner, Freshfields Bruckhaus Deringer LLP und Dr. Georg Roderburg, Partner, Freshfields Bruckhaus Deringer LLP

10:00 Networking und Erfrischungen - Erfahrungsaustausch mit anderen Family Offices und Experten

Ballsaal, Erdgeschoss: Family Office - Familien Themen

Raum Jawlensky, 1.Stock: Private Equity Direkt-
sowie Fund-Investments

Vortrag: ICT Sicherheit und Privatspharenschutz fiir die Familieund  11:00  Vortrag: Private Equity 2016 — Bedeutung und Herausforderungen
das Family Office der Assetklasse
e Privatsphéare — Ein schitzenwertes Gut? e Private Equity im aktuellen Kapitalmarktumfeld
¢ ICT Security: Heilsbringer oder Wurzel allen Ubels ¢ Relevanz verschiedener Private Equity Strategien im Portfoliokontext
e \Watch Out: Praxisbeispiele die man lieber vermeidet ¢ Richtig investieren in der Assetklasse Private Equity
e SFO Erfahrungsbericht und 10 Regeln zur Datensicherheit Dr. Georg Wunderlin, Geschéaftsflihrer, HQ Capital GmbH & Co KG
Daniel B. Sauer, Head of Operations, Risk & Systems, Lufin Partners (SFO)
Vortrag: Schutz fir Familie und Vermégen 11:30 = Vortrag: FO’s und Private Equity: Family Office als Lead Investor in
o Leistungsspektrum einer Allgefahrenversicherung fur UHNWI Start-up- und Turn-Around Investments
e Transparenz und maBgeschneiderte Problemidsungen bei hdchster e Unternehmer-/Familien-DNA und die Junge Generation
Diskretion e Unternehmergeist 2.0 im Family Office
e Gutachten fir Vermdgenswerte und Sicherheitskonzepte ® \orgehen, Erfahrungen und Ratschlage zu Direkt vs. PE Fond
¢ Fallbeispiele e |Lead-/ Haupt-Investor vs. Co-Investor) Direkt-Investments
Janna-Lena Baierle, Underwriter Art & Private Clients, Hiscox Dr. Stephan E. Knobloch, Principal, SEAK (SFO)
12:00 Networking und Mittagessen - Erfahrungsaustausch mit anderen Family Offices und Experten
Vortrag: Gemeinniitzige Stiftung - Wege zum Erfolg. Stiftungen sind 13:00 | Vortrag: FO’s und Private Equity: Vor — und Nachteile von
effizient, nachhaltig und steuerschonend zugleich. Welche Untiefen sind zu Direktinvestitionen zu Fundinvestitionen — Ein Vergleich und Blick auf
beachten, und wie komme ich mit geringem Aufwand zu maximalem Ertrag ? die Vorteile des Fundinvestments
¢ Erfolgsbeispiele sich fur Gesellschaft und Zukunft zu engagieren ¢ Prinzipielle Unterschiede der Anséatze
e Grlindung und Managementformen e \or- und Nachteile
e Strategische und operative Optimierung sowie Partnersuche ¢ Fallbeispiele
Dr. Albrecht Graf v. Kalnein, Griinder, Stiftung Plus e Empfehlungen und aktuelle Trends
Jorg Sperling, Partner, Alpina Partners (MFO)
Vortrag: Impact Investing und Venture Philanthropy — Trends und 13:25 | Vortrag: Direct Co-investments: Erfolgreich Investieren in
Opportunitaten fur Family Offices europaische KMUs - eine Studie untersucht den Einfluss von
e Aktuelle (Markt-) Entwicklungen Selektion und Diversifikation auf Risiko und Rendite & die ,Secret Sauce”
e Mdoglichkeiten der Implementierung fUr Direct Co-investments
¢ \/on erfolgreichen Umsetzungen lernen und ein Ausblick e Marktstudie: ,Size matters — small is beautiful
Oliver Karius, Partner, LGT Venture Philanthropy e Zugang zu attraktiven Transaktionen und hinreichend Diversifizierung
* Erfolgsfaktoren von Direct Co-investments
¢ Fallbeispiele
Mark. E. Ziind, Senior Partner, Akina
Vortrag: Impact Investing als Werkzeug fiir ,,Next Gen“ und 13:50 = Podiumsdiskussion: FO’s und Private Equity - Vor- und Nachteile von
Bindeglied beim Dialog der Generationen — Wie man: Direktinvestitionen gegeniiber Fundinvestitionen
e impact investing definiert und im Portfolio einbezieht Thomas Kingreen, CIO, PPE (SFO)
e Next Gens emotional einbindet und effektiv ausbildet Madeleine Jahr, Familienmitglied (SFO)
® eine Strategie definiert, Opportunitaten findet und eine pipeline baut Mark. E. Ziind, Senior Partner, Akina
e mit Beratern (incl RfP process) und strategischer Allokation umgeht Peter Brock, Executive Director, Leiter Family Office Services, EY
Falko Paetzold, Initiative for Responsible Investment, Harvard University Moderation: Jérg Sperling, Partner, Alpina Partners (MFO)
Podiumsdiskussion: Next Generation — Was empfehlen Betroffene 14:20 = Vortrag: Emerging markets PE accessed through funds - case study
mit relevanter Erfahrung Anderen Central EU
® Das Fass Anekdoten ohne Boden — Die Familien Aspekte e Capturing the Central Eastern European (CEE) story; CEE has
® Das Finanzthema become Germany’s manufacturing backyard, which has experienced
¢ Die grundséatzliche Strukturund der Alltag fantastic growth in the past years
Marcel J. Maschmeyer, Familienmitglied e How to turn this phenomenon into an investment case? How to reach
Christian Miele, Familienmitglied the CEE Mittelstand and capture the growth through PE investment?
Jan Olszewski, Familienmitglied Krisztian Orban, Founder and Managing Partner, Oriens
Dr. Stephan E. Knobloch, Familienmitglied
Moderation: Claudia M. Rankers, Inhaberin, Rankers Family Office (MFO)
14:50 Networking und Nachmittagspause - Erfahrungsaustausch mit anderen Family Offices und Experten

Family
Wiesbaden, 26. - 27. April 2016

Office Forum
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Erster Konferenztag, Dienstag 26.04.2016

Ballsaal, Erdgeschoss: Schnittstelle
Familienunternehmen und Family Office

Vortrag: Family Structuring and Operations: Case Study - Mastering 15:40 | Keynote: Liquid Alternatives — Noch Alternatives oder schon
the challenges from managing a family in it's 7th generation Kerninvestment von SFOs?
® The relevance of governance for large international families e \on Palmeninseln zu AIFM & UCITS
e Family governance, Investment governance and operational e Negativzinsen, Rentenblase & Volatilitat
governance in practical terms e \on Negativkorrelation, Slippage & Co.
e Challenges for multi-generational families e Track Record versus Innovation etc.
Francesco D'Amico, Managing Director, Quilvest’s SFO Peter Hollmann, Managing Partner, PatriCon (MFO)
Vortrag: Professional Ownership - das Zusammenspiel zwischen 16:00 | Vortrag: Einsatzméglichkeiten von Volatilitat im Asset Management
Familie und Fremdmanagement optimal gestalten - Starken des e Fine Definition: Was ist unter Volatilitat zu verstehen?
Familienunternehmens im Family Office richtig einsetzen ¢ Diversifikation und Volatilitat
¢ Notwendige Voraussetzungen innerhalb der ¢ \olatilitatsstrategien im Aktienmanagement
Familie/Eigentimervertreter sowie Gestaltung der aktiven o Volatilitatsstrategien im Zinsmanagement
EigentUmerschaft - Besonderheiten in Mehrgenerationen Unternehmen Kay-Peter Tonnes, Geschéftsflhrer, Antecedo Asset Management
* Moglichkeiten der Familie den Einfluss auf das Unternehmen zu
bewahren und gleichzeitig dem Fremdmanagement Freirdume geben
e Steuerungsinstrumente wie Strategie, Vision, Werte,
Organisationsdesign richtig einsetzen sowie Steuern von Emotionen
im Zusammenspiel
e Gestaltungsspielrdume flr das Fremdmanagement richtig ntitzen und
Wachstum durch ein optimales Zusammenspiel nutzen
Dr. Clemens Schmoll, Strategieberater fir Familien
Vortrag: Beirat 2.0 — Zur Deutungshoheit der Familien und ihrer 16:30 | Podiumsdiskussion: Liquid Alternatives - Core oder Satellit, welche
Beirate Gber Markte und Dienstleister Gewichtung in der Allokation?
e Zur aktuellen Situation in Beiraten: Besetzung, Reibungsflachen und Peter Hollmann, Geschaftsf. Gesellschafter, Patricon (MFO)
interessengesteuerte Informationsflut Wolfgang Wrzesniok-RoBbach, Sprecher der Geschéftsfuhrung, Degussa
e Ausweitung des Bewertungsinstrumentariums Christian Harder, Product Specialist, Deutsche Asset Management
e Bildung einer klaren Auffassung Uber Markte und Szenarien Moderation: Kay-Peter Ténnes, Geschéftsfihrer, Antecedo Asset
¢ Risikomanagement der Felder Ordnungspolitik, Méarkte, Familie, und Management
Verwaltung
Christian Hammes, Geschaftsfihrer, Eta Family Office GmbH (MFO)
Bis 17.15
Ab17.15 Collectibles
Vortrag: Vermdgen im Wandel / Familien im Wandel - Der Weg zum 17:00 | Vortrag: The art market in general
passenden FO Set-Up e The definition of "fine art" vs. "decorative art"
e Warum im Rahmen einer Nachfolgestrategie auch tber FO ¢ Why do people buy art ? Collecting vs. "investing"
nachdenken - und wie organisiere ich mir mein Family Office? Von der e Art theft and insurance fraud
Idee zur Umsetzung e The pitfalls of the art market, e.g. overpricing, faking, etc.
e Make or Buy? Was konnte ich outsourcen? Was sollte ich nicht e How to protect yourself against losing a fortune
outsourcen? Michael von Stumm, Advisor to Kurt A. Engelhorn (SFO)
e Pros/Cons eines eigenen SFO vs. externem MFO sowie Pros/Cons
der Offnung eines SFO fir dritte Investoren
* Wie kénnte eine gute Aufstellung fiir Integration und Zusammenhalt 17:30 Vortrag: Classic cars als Investment
der Familie aussehen? * Markttrends - was ist "Passé" und was ist "In"
Klaus Kuder, Geschéftsfihrer, Kuder Familypartner GmbH (MFO) e Oldtimers - Anlageklasse, ein Kunstwerk oder schlicht ein Auto?
Bis 17.45 e Classic Car Fonds - lllusion oder Realtitat
e Schlussfolgerungen und Kauftipps
Pierre-Yves Augsburger, Classic Car Enthusiast
18:00 Grusswort von Prinz Salm Salm, Weingut Salm, das alteste Weingut Deutschlands im Familienbesitz

Drinks Reception sponsored by PS Plus

19:30 Ende des Ersten Veranstaltungstages

Raum Jawlensky, 1.Stock:
Liquid Alternatives

Seien Sie dabei! Melden Sie sich online an bei www.prestelandpartner.com, per email office@prestelandpartner.com oder Telefon 0044 (0) 20 339 7139 O
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Family

Office Forum
Wiesbaden, 26. - 27. April 2016

Zweiter Konferenztag, Vormittag, Mittwoch 27.04.2016

08:00 Empfang, Registrierung und Ausgabe der Konferenzunterlagen bei Kaffee, Tee und Erfrischungen
08:20 Begriissung durch den Veranstalter und Eréffnung des Tages durch den Vorsitzenden
08:30 Keynote: You are your Future - Lebenslust statt Lebensfrust

Dr. Auma Obama, Vorstandsvorsitzende, Sauti Kuu Foundation

Ballsaal, Erdgeschoss: Herausforderung und lukrative
Chance - Klimawandel als Kosten und Investment Thema

Vortrag: Nachhaltige Investitionen im Zeitalter der Klimaveranderung

¢ Philanthropie vs. Alpha: Anlageziele und Angebote

¢ Doppelte Rendite durch nachhaltige Investitionstatigkeit

¢ Fallbeispiele fur Investitionsstrategien im Bereich Energieeffizienz,
Elektrifizierung und Landwirtschaft

Michael Hoelter, Direktor Alternatives Real Assets, Deutsche Asset

Management

Vortrag: ,,Clean Trillion“, gréBte Investmentchance seit dem

Internet? Digitale Revolution im Energiemarkt

e Peak Oil, Klimaabkommen und Dieselgate: Ende des fossilen Zeitalters

e Autonome Elektroautos revolutionieren den Transportsektor (und den
Immobilienmarkt?)

e Autonome Winddrohnen ersetzen Windrader und Kohlekraftwerke

e Google statt Shell - Wer wird der digitale Rockefeller?

Udo Zillmann, Managing Partner, Daidalos Capital Wind Drones

Vortrag: Gutes tun verbunden mit Ertrag — Ein Geschéaftsmodell fiir

Natur- und Klimaschutz

e Case Study Original Beans - Der grosse Zusammenhang

e 250.000 Hektar Regenwald schitzen mit einem Fast Moving
Consumer Good (FMCG)

e Call for action - Fur ein neues Gelichgewicht von Nehmen und Geben

Philipp Kauffmann, Principal, Original Beans

10:30

Best Practise in Operations

Vortrag: Versteckte Kosten, intransparente Gebiihren - Worauf

Family Office Anleger achten miissen

¢ Wie doppelstockige Gebuhren zu deutlich geringeren Ertragen und
héheren Einnahmen bei den Banken flihren

¢ Was sind die typischen doppelten Einnahmequellen der Banken, die
die Rendite der Anleger deutlich reduzieren

e Fokus auf die Fallgruben Verwaltungsmandate und Spezialfonds

Sven Rischko, Geschaftsfuhrer, Kronos Advisory Multi Family Office

Vortrag: Minderheitsbeteiligungen von Family Offices

e Optimierung des Prozesses eines Co-Investments

e \ermeidung von Interessenkonflikten mit den (Mehrheits-)
Gesellschaftern

e Durch Mitwirkungsrechte Einfluss auf die Geschaftsfihrung sichern

¢ Planung von effektiven und rechtssicheren Exitstrategien

Dr. Susanna Fuchsbrunner, Luther Rechtsanwaltsgesellschaft mbH

Vortrag: Erfolgreiche Kapitalanlage im Private Capital Markt: Wie

kénnen Family Offices den zunehmenden Herausforderungen

gerecht werden?

* Anstieg der Komplexitat beim Aufbau von Private Capital Portfolien

* | 6sungsansétze fUhrender institutioneller Anleger

* Moderne Support-Services als Méglichkeit fir Family Offices zur
FortfUhrung erfolgreicher Private Capital Investments

Emmeram von Braun, Managing Director, AssetMetrix

12:40

09:00

09:30

10:00

11:30

11.50

12:20

Raum Jawlensky, 1.Stock:
Allokation

Vortrag: Stockpicking als Alternative zu Private Equity Direkt

Investments

e Der Ursprung des Investierens an der Borse — wie fing Alles einmal an?

¢ Wie Investiert die Mehrheit der Anleger in der heutigen Zeit?

e Die Vor- und Nachteile von Private / Listed Equity?

e ,Best of both Worlds": die optimale Kombination der positiven Attribute
von Private Equity / Listed Equity

Marcel J. Maschmeyer, Vorstand, Paladin (MFO)

Direktinvestments von Familien und Investoren in bérsennotierte
Unternehmen - Case Studies, Erfahrungen, Best practise

* Rolle des signifikanten Minderheitsinvestors oder Mehrheitsinvestors

e \on der Erstidee, Uber den Einstieg bis hin zur Aktionarsposition

¢ Beteiligungen bei kleinen bis hin zu groBen Marktkapitalisierungen

¢ Besonderheiten bei bdrsennotierten Beteiligungen

Niklas Friedrichsen, Geschéftsflhrer, Gunther Holding

Marcel J. Maschmeyer, Vorstand, Paladin (MFO)

Jacquot Schwertzer, Verwaltungsrat, Luxempart S.A.

Moderation: Arno Fuchs, Geschaftsflihrer, FCF Fox Corporate Finance

Vortrag: Portfoliodiversifikation neu gedacht: Einbindung von Liquid

Alternatives in die Asset Allocation

e Es zeichnet sich ab dass liquid Alternatives eine groBere Rolle im
Portfolio spielen werden (mUssen)

¢ \Welche Erwartungen kann man an dieses Anlagesegment knupfen?

¢ \Welche Marktsegmente liefern die attraktivsten Diversifikationsbeitrage?

¢ Welche Effekte ergeben sich durch die Einbindung im Portfolio?

Kai Rohrl und Bernd Riedel, Robeco

Networking und Erfrischungen - Erfahrungsaustausch mit anderen Family Offices und Experten

Allokation in Immobilien

Vortrag: Immobilienmarkt im Wandel: Strukturtrends -
Investmentstrategien - Alternative Finanzierung

e WUstung, Verdichtung, Flichtlingsmigration und Filteringeffekte

* Reurbanisierung, Digitalisierung und Big Data

¢ Wie funktioniert Wertschdpfung bei Immobilieninvestments?

® Alternative Finanzierung im Wandel und Zinswende

Prof. Dr. Nico Rottke, Partner, Ernst & Young Real Estate GmbH

Vortrag: Immobilien fir SFOs: Mit direkten Objekten als
Kerninvestment in die nachste Blase?

¢ Viele sehen die Blase (auch platzen?)

e ABBA flr Fortgeschrittene (ohne Ton)

e Zum Vergleich: Institutionelle Anleger

e Systematische Entwicklung statt Besitz

Dr. lvo Schwartzkopff, Managing Partner, PatriCon (MFO)

Vortrag: Einfach nur ,,Lage, Lage, Lage" - oder wie man mit professioneller

Investment-Analyse den Erfolg sichert

e |mmobilieninvestments qualifizieren sich durch Cash Flow und Wertzuwachs

e Demografie und Urbanisierung verandern den Nutzer- und Mietermarkt

® Die Immobilie muss fur die Mieter der Zukunft ein adéquates Angebot darstellen

® Lage allein ist kein Garant fur Ertrag: Wer heute teuer kauft und liegen
lasst, mag morgen durchaus trotzdem zu den Verlierern gehoren

¢ Durch aktives Management die richtige Immobilie kaufen, diese aktiv
platziert halten und rechtzeitig verkaufen, wenn Trends in die falsche
Richtung gehen

Dr. Artus Pourroy, Geschaftsfihrer, Blue Asset Management

Networking und Mittagessen — Erfahrungsaustausch mit anderen Family Offices und Experten

Family
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Zweiter Konferenztag, Nachmittag, Mittwoch 27.04.2016

Ballsaal, Erdgeschoss: Klassiker und Trends

Vortrag: Zugang zu unterschiedlichen Assetklassen mit ETFs als

Werkzeug zur Verbesserung der Portfolioeffizienz

e Dominierende Trends im ETF Bereich: Physische Replikation, Fixed
Income, Wahrungssicherung, Alternative Beta

e Verbesserung des Risiko-Ertrags-Profils durch Alternative Beta ETFs

e Reduzierung der Volatilitédt der Gesamtertrage durch den Einsatz von
wahrungsgesicherten ETFs bei Aktien- und Fixed Income Engagements

Dag Rodewald, Director, UBS ETF Deutschland & Osterreich

Vortrag: Wald und Landwirtschaft - Langfristig und nachhaltig

e GenerationsUbergreifend denken und investieren

e Chancen und Sicherheit von Grund und Boden

¢ Langfristig stete Ertrage aus nattrlichem Wachstum

e Rechtssicherheit und starke Eigentumsrechte

Constantin Freiherr von Wendt, GeschéftsfUhrer Salm-Salm & Partner

Vortrag: The current state of large scale farming in the US, from a
family office investor’s view

® | and as a legacy asset, rich in meaning

e Land as a forever asset, that is often passed from generation to generation
e US farm land holdings as an investment, out performing stocks and bonds
e US land holdings used for asset and currency diversification

Gordon Ommen, Principal, BirdDog Capital (SFO)

15:10

Ballsaal, Erdgeschoss: Venture Capital

Vortrag: Venture Capital quo vadis?

® Was ist bei VC heutzutage anders wie zu Zeiten der dotcom Blase?

¢ Wie smartphones und Internet startups die Chance fUr globales
businesses geben

e FEuropa’s echte Chancce auf ein eigenes Sillicon Valley

Christian Miele und Christian Leybold, Geschéaftsflhrer, e.venture

Vortrag: Venture Capital als Anlage fur Family Offices mit
langfristigem Horizont - Einblicke in gemachte Erfahrungen als Investor
* An overview of the VC landscape

e Lessons learnt

e Traps to avoid

e Suggestions for best practise

Thomas R. Villinger CEO, zfhn Zukunftsfonds Heilbronn (SFO)

Ballsaal, Erdgeschoss:
Best Practise in Operations

Live-Vorfuhrung: Vermégenscontrolling und Prozessoptimierung -

Wie kann das Backoffice signifikant entlastet werden? Von Vision zu

Realitat - Was wirklich machbar ist, live vorgefuhrt

¢ Anhand von Echtdaten prasentiert - Der Prozess automatisierter
Transaktions-Erfassung (Schnittstelle Depotbank) zur Vermdgens-
Buchhaltung sowie zum Vermdégens-Controlling und -Reporting

¢ Final wird eine automatische Transformation in die
Finanzbuchhaltung nebst konkreter Auswertungen demonstriert

Gunnar Grape, Geschéftsfihrer und Ricky James Leonhardt,

Prokurist, iComps GmbH

18:00 Ende der Veranstaltung

13:50

14:10

14:40

16:00

16:30

17:00

Raum Jawlensky, 1. Stock: Allokation in Immobilien

Vortrag: USA - Wege zur Nutzung des gréBten Immobilienmarktes der Welt fir

deutsche Familien

¢ Wie kann ein deutsches FO auch mit kleineren Betrdgen die htheren
Renditechancen der USA nutzen?

e US Core-Immobilien als stabiler Cash-Generator - Parallelen und
Unterschiede zur Heimat

¢ Der niedrige Euro Zins - Wege zur Nutzung als Ertragshebel fir Anlagen

¢ Produktauswahl um FO's Kontrolle bei Auslandsinvestitionen zu erméglichen

Andreas K. Bremer, CCIM, International Capital, LLC

Raum Jawlensky, 1.Stock: Private Equity

Vortrag: PE’s are from Mars and Corporates are from Venus - a non-

judgmental comparison of IP centric acquisitions

* |P as a business strategy vs. IP as an exit driven business model

e Competitive positioning for buyers and seller

¢ Confirmatory diligence vs. exploratory diligence

e Deal Killers and how to avert or mitigate them, plus special issues for
global acquisitions

Harry Rubin, co-chair, Ropes & Gray’s International Practice

Vortrag: Vermessung der J-Kurve: Integration von illiquiden
Anlageklassen in der Portfoliokonstruktion und Risikomessung
e Cash Flow und P&L Prognosen von illiquiden Investitionen
(z.B. Private Equity)
* Benchmarking von Private Equity Investitionen und Portfolios
* Integration von iliquid Asset Klassen in einen vereinheitlichten Rahmen
fur die Risikomessung
e Systematische Portfolio Konstruktion mit lliquid Asset Klassen
(z.B. Private Equity)
Ivan Popovic, Managing Partner, Tolomeo Capital

Networking und Nachmittagspause - Erfahrungsaustausch mit anderen Family Offices und Experten

Raum Jawlensky, 1.Stock: Private Equity

Vortrag: “Family Offices - die besseren Private Equity Investoren”
* Erfolgsbeispiel PPF als Investor: 22 Mrd. Eur AuM von 1991 — 2015
e Lernen von PE: Als FO investieren wie ein PE, nur besser

e Erfolgsfaktoren fur FO-PE: Management, Strukturen, Prozesse
Thomas Kingreen, Investment Director, PPF Group (SFO)

Vortrag: Erfahrungswerte eines Family Offices: Tipps zu
Direktinvestments

e Empfehlungen zur gesellschaftsrechtlichen Struktur

* Wissenwertes zu Hintergriinden und Auswahl Prozess

e Erfahrungswerte und Sicherheit

e Ausblick 2016

Veit Madaus, Partner, Madaus Capital Partners (MFO)
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In der Bar: Jeweils einstundige

Gesprachsrunden / Workshops / Roundtable:

Dienstag

11:00 Liquid Alternatives in der Family Office
Allokation als Alternative zu Private Equity und Immobilien -
Wie und wieviel?

Moderation: Adalbert Freiherr von Uckermann,
Geschéftsfuhrer, Senior Partner, HQ Trust

Christian Harder, Product Specialist, Deutsche Asset
Management

13:40 Big Data und Artificial Intelligence als
Fallbeispiel: Wie IT und das Internet neue Investment Themen
und Finanzprodukte kreiert - Insights und eine offene
Diskussion zu Opportunitadten und dem Umgang damit
Moderation: Catana Capital GmbH

15:40 PE-Fundinvestitionen - Auswahl und
Management - Moglichkeit fiir die Teilnehmer sich in
kleiner Runde Uber gemachte Erfahrungen auszutauschen:
Wie gehen die Gesprachsteiinenmer bei der
Fondsauswahl vor?

Welche Erfahrungen wurden dabei gemacht und welche
Ratschlage mochte man anderen mit auf den Weg geben?
Moderation: Jérg Sperling, Partner, Alpina Partners (MFO)

16:30 PE in Emerging markets:

e Emerging markets stand for faster growth and higher risk

¢ But what does this mean for an LP?

e How different is a good PE story, or how different is a
good GP in an emerging market versus a developed one?

e Examples from South East Asia and Central Eastern
Europe and an open exchange on experiences made
and views

Moderation: Krisztian Orban, Founder and Managing

Partner, Oriens

17:20 PE-Direktinvestitionen - Auswahl und
Management

¢ |nvestitionskriterien und -prozess

¢ Dealflow und Co-Investments / Club-Deals

¢ Infrastruktur fur Direktbeteiligungen

e Qutsourcing von Services

Moderation: Peter Brock, Leiter Family Office Services, EY
und Mark. E. Ziind, Senior Partner, Akina

Im Anschluss: Drinks Reception

Mittwoch

09:00 Family Governance Best Practice

Moderation: Thomas A. Zenner, Partner, Leiter Family Office,

No6tzli, Mai & Partner Family Office

Workshop zur Vertiefung des Vortrages um 10.00 Uhr:

11:30 Portfoliodiversifikation neu gedacht -

Faktorexposures analysieren und optimieren

¢ Die Untergewichtung bestimmter Faktorpramien kann
sich negativ auf Portfoliodiversifikation auswirken

¢ Wie kdnnen Factorexposures analysiert werden?

¢ \Welche Diversifikationsbeitrage kann ein ausgewogenes
Faktorexposure leisten?

¢ Workshop auf Basis von Praxisbeispielen

Moderation: Dr. Bernhard Breloer, Client Portfolio-

Manager, Robeco

11:50 Asset Allocation > Managerselection

e Mit der Komplexitat der Asset Allocation steigt auch die
Komplexitat der Managerauswahl - Gibt es hierbei "den
einen Fahrplan"? Best Practise

¢ Worauf ist bei unterschiedlichen Anlageklassen konkret
zu achten?

¢ Welche zusétzliche Komplikation stellt die Auswahl von
Managern im Bereich Alternatives dar?

e \ergUtung fUr extern vergebene Managerselection

Hanno Strube, Verwaltungsrat, SFO

Stephan Schrédl, Manager Research, Fondsconsult

Joachim Meyer, Vorstand, Meyer & Cie.

Valentin Bohlander, Manager Research, HQ Trust

Michael Gollits, Vorstand, Von der Heydt & Co.

Moderation: Kai Réhrl und Bernd Riedel, Robeco

14:00 Immobilien als Assetklasse fir das Family
Office - Ein Erfahrungsaustausch

Moderation: Dr. Lutz Aengevelt, Geschaftsflhrer,
Aengevelt Immobilien GmbH & Co. KG und
Wolfgang Oepen, Owner, Urban City Consultants

16:00 Software fiir das Family Office — Die Praxis bei
Monitoring & Reporting, Gesamtvermdgens-Berichten,
Schnittstellen und Co.

Moderation: Christian Woelke

Im Anschluss: Software Live-Fallstudie
(Ballsaal) und offenes Ende (Bar)

Die Teilnehmerstruktur

Mehr Family Offices auf der Blihne als Anbieter. Mehr Family Offices im Publikum als Anbieter.
Naheres zur Teilnehmerstruktur bei www.prestelandpartner.com (Wiesbaden > Report)

Die hohe Qualitat und starke Relevanz der anwesenden Delegierten ist gesichert durch
1. unsere aufwendige Recherche und vorhergehende, individuelle Kontaktaufnahme
2. die personlichen, individuellen Einladungen zum Family Office Forum.

AusschlieBlich Family Offices erhalten freien Eintritt. Und nur wirklich relevante Partner von
Family Offices haben die Gelegenheit einen Delegiertenpass zu erwerben. Ausserdem ist die
Anzahl der Platze flir Anbieter streng limitiert. Somit ist sichergestellt, dass die anwesenden
Family Offices zu einem Treffen ihresgleichen kommen.

Wer ist Partner

Partner bzw. Sponsoren sind in ihrem jeweiligem Segment fihrend und arbeiten mit bzw. fir
Single und Multi Family Offices. Das Family Office Forum ist keine Verkaufsveranstaltung:
Partner bzw. Sponsoren stellen auf der Veranstaltung keine einzelnen Finanzprodukte vor,
sondern helfen Family Offices bei der Optimierung von Ablaufen und erleichtern deren Arbeit.

Wenn auch Sie Partner werden méchten kontaktieren Sie bitte office@prestelandpartner.com

Partner

SChrOders @ Freshfields Bruckhaus Deringer

‘ Deutsche
Asset Management

-

J&

HISCOX
Oxieng

ROBeCO

The Investment Engineers

Luther.
¢ oo

BMW i.
Degussa <»

labs ROPES &GRAY

A, INTERNATIONAL CAPITAL, LLC
W

Commercial Real Estate Services

CATANA CAPITAL

Medienpartner

Absolu

researchl:

portfolio
institutionell

Godmode

&/ BorseGo’

www.boerse-go.ag

alternative investor information

Unternehmer
——Edition

Seien Sie dabei! Melden Sie sich online an bei www.prestelandpartner.com, per email office@prestelandpartner.com oder Telefon 0044 (0) 20 339 7139 0

Seien Sie dabei! Melden Sie sich online an bei www.prestelandpartner.com, per email office@prestelandpartner.com oder Telefon 0044 (0) 20 339 7139 0 ‘ 09



Anmeldung

Family Office Forum
Pﬁ?tsrfg'r& Registrieren Sie sich jetzt

London, 4 - 5 October 2016

100+ UK based Family Offices and UHNWI are expected
- unique is our definition of a Family Office* as below!

Zurich, 8 - 9 November 2016

160+ international Family Offices and UHNWI are
expected in November, coming from all over the globe.

Dubai, 7 - 8 February 2017

The meeting place of 100+ Middle Eastern Principals,
Family Offices and CIOs.

Are you a Family Office, or UHNWI? Then you enjoy free entry! Our definition of a Family Office is
minimum USD 150 million of assets from only one or few families / wealth owners, and the Family
Office is working for one or few (not as a solution provider to many 3rd parties).

Please contact

Do you work with Family Offices? The Family Office Forum is not a sales show, places for service
providers are strictly limited! To register please visit

Your Registration:

Online at: www.prestelandpartner.com under tab "Become a Delegate" or send an email to: office@prestelandpartner.com
By phone: Please dial + 44(0) 20 339 71390

010 Seien Sie dabei! Melden Sie sich online an bei www.prestelandpartner.com, per email office@prestelandpartner.com oder Telefon 0044 (0) 20 339 7139 O



