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Partner

Auf der Bühne:  
50+ Family Offices  
und Experten, z.B.

Prof. Nadine Kammerlander 
Chair of Family Business  

WHU - Otto Beisheim School  
of Management

Dr. h.c. Ute-Henriette Ohoven 
Sonderbotschafterin  

UNESCO

Stephan Balzer
Founding Partner

Red Onion

Frederic Chesnais
CEO
Atari

Lucius von Bethmann
Next Gen

Seien Sie dabei wenn sich 120+ (!) Family Offices treffen 
Fallstudien, Vorträge, Gesprächsrunden und Networking

Immobilien, PE, VC, Tech sowie Impact - Bleiben Sie am Ball!  
Lernen Sie von anderen Family Offices und Experten wie diese anlegen

Family Governance und Management - Wie operieren Ihre Peers?  
Ein Austausch zu Best Practise

Tauschen Sie sich aus mit Family Offices, Investoren und Experten  
Wie Sie Ihre Arbeit erleichtern, verbessern und optimieren

Während wir das Michelin Stern Restaurant „Die Ente“ ganztags als Networking  
Bereich nutzen, gibt es parallel zwei Bühnen sowie Gesprächsrunden

Seien Sie dabei! Melden Sie sich online an bei www.prestelandpartner.com, per email office@prestelandpartner.com oder Telefon +44 (0) 20 339 7139 0

Nikola von Pattay 
NextGen

Jim Mellon 
“British Billionaire Businessman” 

(Wikipedia)

Wir sind Wohnimmobilien
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Erster Konferenztag, Dienstag 9.04.2019 Erster Konferenztag, Dienstag 9.04.2019

08:00  Empfang, Registrierung und Ausgabe der Konferenzunterlagen, bei Kaffee, Tee und Erfrischungen 

08:50  Begrüssung durch den Veranstalter und Eröffnung des Tages im Ballsaal

Ballsaal, Erdgeschoss: „Die Ehre wohnt beim Reichtum“ (Euripides, 480 – 407 vor Christus)  
Über den Sinn Gutes zu tun

09:00  Ethisch investieren in der Praxis – Ein qualitatives Bewertungsverfahren
Oliver Fischer, Präsident des Verwaltungsrates, Hauck & Aufhäuser (Schweiz) AG

09:20  How Family Offices and the United Nations can work together
• A brief overview on the UN SDG goals and why and how they meet investor goals
• Insights on specific current UN activities to faciliate Family Offices Impact Investments 
Kurt Morriesen, Senior Advisor Impact Investing and UN-SDGs, United Nations Development Program

09:40  UNESCO Ziele für nachhaltige Entwicklung - Fokus Bildungsagenda 2030  
• Wie erziele ich messbare Mehrwerte für die Begünstigten, Länder, SDGs und Spender
• Konkrete Projektbeispiele für gezielten Social impact 
Dr. h.c. Ute-Henriette Ohoven, Sonderbotschafterin Bildung für Kinder in Not, UNESCO 
Claudia J. Jerger, You Stiftung für Kinder in Not

Programm Dienstag Programm Dienstag

14:30

15:00

15:30  Networking und Erfrischungen - Erfahrungsaustausch mit anderen Family Offices und Experten 

Global Listed Real Estate: why and how to invest in Global Listed  
Real Estate?
• Why investing in Listed Real Estate?
• Data-driven investing in Listed Real Estate: an innovative approach  

of investing
• ESG and Sustainable Development Goals: what about the environmental  
 footprint of Real Estate and how to integrate ESG in your investment   
 process?
Matthijs Storm, Head of Real Estate - Investment Management,  
Kempen Capital Management

Die Entwicklung von Immobilien für Dritte - Value adds statt high risks
•  Development Services als Instrument der Wertsteigerung von 
 Anlageobjekten oder Betriebsimmobilien
•  Gesamtheitlicher Ansatz durch die Einbringung des   
 Projektentwicklungsknowhows der STRABAG Real Estate mit dem 
 technischen Sachverstand des gesamten STRABAG-Konzerns  
Dr. Thomas Spiegels, Prokurist, Bereichsleiter Development Services, 
STRABAG Real Estate

Ballsaal, Erdgeschoss: 
„Fortbildung“ - Die verschiedenen Aspekte und Vorteile von 
Erziehung für Wohlhabende und Family Offices

Raum Jawlensky, 1.Stock: 
Das Immobilien Universum durch die Brille eines 
Family Office

11:30„Next Generation“ - Generationwechsel und das Familienvermögen
• Aus der Praxis: Die Korrelation zwischen Familienerziehung und 
 erfolgreichem Vermögensmanagement
• Wie man unabhängigen Rat für Familienvermögen findet
• Wann und wie sollte der Generationswechsel stattfinden?
• Wie Vermögensinhaber ihr Vermögen eingeständig managen
Ida Beerhalter, Prinzipal, IOME Family Office (Saudi Arabien)
Prof. Dr. Jochen Lüdicke, Partner, Freshfields Bruckhaus Deringer
Peter Brock, Berater Zweier Familien (Deutschland und Golf Staaten)

US Immobilien - Projektentwicklungen in Multi Family Residential
• Warum in US-Projektentwicklungen investieren / Marktumfeld
• Auswirkungen der Demografie auf den US-Wohnungsmarkt
• Faktoren für eine erfolgreiche Standortauswahl
• Wie kann das Projektrisiko für Investoren beherrschbar gemacht werden
Martin Krause, Prokurist, BVT Beratungs-, Verwaltungs- und 
Treuhandgesellschaft für internationale Vermögensanlagen mbH

12:00

10:00  Networking und Erfrischungen - Erfahrungsaustausch mit anderen Family Offices und Experten

14:00

Raum Jawlensky, 1.Stock: 
Das Immobilien Universum durch die Brille eines 
Family Office
Status quo und zukünftige Herausforderungen im deutschen 
Wohnimmobilienmarkt
• Aktuelle Situation im deutschen Wohnimmobilienmarkt
• Risiko-Rendite-Profil der ABC-Städte
• Was zeichnet eine gute Investition aus?
Frank Wojtalewicz, Geschäftsführender Gesellschafter,
d.i.i. Deutsche Invest Immobilien GmbH

Ballsaal, Erdgeschoss: 
“Investment Know How”

Income neu definiert: Stete positive Erträge infolge eines 
Doppeleffekt von Diversifikation und fehlender Korrelation
Strategiegedanken vom Initiator des EURO STOXX50
Philippe H. Berthoud, Head Strategies & Markets, Prosperous Group 
AG (Schweiz)

Investition für deutsche FO’s in kommerzielle US-Immobilien
• Marksituation 2019 - Status und Potential des Marktes - Assetklassen
• Partnerwahl und attraktive Strukturen
• Abwägung: Rendite und Risiko
Andreas K. Bremer, CCIM  President & CEO, International Capital, 
LLC (MFO, USA)

12:30

17:00 Vom Start-up zum börsennotierten Unternehmen: Das Ökosystem für 
Wachstum von Deutsche Börse Cash Market
• Der Werdegang eines Start-ups bis hin zum börsennotierten 

Unternehmen im Ökosystem von Deutsche Börse Cash Market 
dargestellt anhand einer Case Study

• Ausführliche Einblicke in das Deutsche Börse Venture Network, das 
 Marktsegment Scale und die Zeichnungsfunktionalität DirectPlace
Nicole Maares, Head of Issuer Services, Deutsche Börse AG

16:30

Raum Jawlensky, 1.Stock: 
Venture Capital Investments als Family Office

Zur Lage der Deutschen Startup und Venture Capital Industrie
• Überblick Venture Capital als Investment
• Einblicke in das Startup und Venture Capital Ecosystem
• Entwicklungen von Investment Aktivitäten und Erfolgsbeispiele
• Kapitalquellen, Investment Sektoren und Trends 
Dr. Ingo Potthof, Geschäftsführer, Unternehmertum Venture Capital 
Partners (Ein Unternehmen von Susanne Klatten)

Ballsaal, Erdgeschoss: 
„Fortbildung“ - Die verschiedenen Aspekte und Vorteile von 
Erziehung für Wohlhabende und Family Offices
Ein persönlicher Einblick: Der Vorteil eines Mentors im frühen Alter
• Kein Familienmitglied, unabhängig und ohne Interessenskonflikt
• Vorbild und Sparringspartner
• Persönlichkeitsentwicklung und Horizonterweiterung über den eigenen  

Tellerrand hinaus
Lucius von Bethmann, Next Gen Family Member, Bethmann Family

Wissenschaftliche Studien zu Verhalten als Basis für Ihre 
Nachfolgeplanung 
• Ein detaillierter Blick auf Nachfolge jenseits von Steuern und Rechtlichem
• Die „faire“ Verteilung von Vermögen
• Effektive Governance
• Vorschläge um Risiken bei der Vermögensverteilung zu minimieren 
Dominik von Eynern, Family Member; Partner, Blu Family Office

Abseits vom Mainstream
• Total-Return losgelöst von klassischen Ansätzen
• Unkorrelierte Ertragschancen mit intelligenten Rohstoffstrategien
Michael Krauß, Senior Fondsmanager, Partner, Tresides Asset 
Management

Regulierung als Chance: Vorteile eines Pooling Vehikels bei der 
Investition in Alternative Investments
Jörg Winner, Leitung Family Offices, Deka Institutionell
Dr. Joachim Kayser, Partner,   Dechert LLP

Hilfe! Demographischer Wandel und Digitalisierung wohin man auch 
blickt: Bin ich und mein Unternehmen noch auf der Höhe der Zeit? 
• Über den richtigen Umgang mit Digitalisierung
• Die echte Implementierung von neuen (meist digitalen) 

Geschäftskulturen in alteingesessenen Unternehmen
• Wo Führungskräfte Lücken haben beim Einsatz neuer Medien
Stephan Balzer, Founding Partner, Red Onion

13:00  Mittagessen und Networking - Erfahrungsaustausch mit anderen Family Offices und Experten

18:00  Drinks Reception

18:10  Kurzes Grusswort der Drinks Sponsoren PS Plus und Consus Real Estate AG, gefolgt von einem magischen Highlight von  
Oliver de Luca - Kultivierte Zauberkunst  www.OliverdeLuca.de

19:00  Gemeinsames Dinner: Single Family Offices die unter sich bleiben wollen in “Die Ente”, sponsored by Schroders,
Kontaktfreudige Family Offices und alle anderen Teilnehmer und Partner in “Die Orangerie”, sponsored by Silent-Yachts

17:30 Disruption überall - Wo entsteht die nächste Generation der Googles, 
Facebooks und Alibabas
• Chancen
• Zugang
• Fehlervermeidung
Dr. Nils Rode, CIO, Schroder Adveq

Wie vernichte ich erfolgreich ein Familienvermögen?
Eine Wiesbadener Familiengeschichte
Maximilian G. Gehrmann, Geschäftsführender Gesellschafter, 
Gehrmann Capital

Kamingespräch: Single Family Offices in Deutschland
Ein (wissenschaftlicher wie auch praktischer) Blick auf
• Status Quo
• Die Rolle von Frauen
• Trends für die nächsten Jahre
Prof. Nadine Kammerlander, Chair of Family Business, WHU - Otto 
Beisheim School of Management
Claudia Rankers, Inhaberin, Rankers Family Office

Podiumsdiskussion: Immobilien in Deutschland als Investition - 
Visionen und Leadership
• Die Faktoren Strategie und Wachstum
• Demographische und Urbane Entwicklungen: Immobilien in einer neuen 

Dimension
• Inwieweit die Zukunft des Wohnens Nachhaltigkeit beinhaltet, Intelligent 
 ist und Digitalisierung nutzt
Andreas Steyer, CEO, CONSUS Real Estate AG
Jürgen Kutz, COO, CG Gruppe AG
Matthias Fiss, Head of Strategic BIM Management & Planning, DIPLAN
Moderatorin: Helen zu Oettingen-Wallerstein

11:00

Vom größte Shopping Center Europas zu 1,1Mio ha Land
Eine persönliche Investoren Story von der man die Vorteile nachhaltigen 
Investierens lernen kann
Dr. Maurizio Totta, Investor (Brasilien)

Navigating Alternative Investments (including all forms of Real Estate) 
with FinTech
• All asset classes, from real estate, to cryptocurrencies
• Managing risks, liquidity and cap tables
• Achieving portfolio transparency, security for the stakeholders
• Technologies that transform wealth administration
 Aleks Buterman, CEO, and Quinn Tran, President, Finix Solutions (USA)

30+
Family Office 

Sprecher 
Wir bedanken uns bei unseren geschätzten Family Office 

Sprechern für den Austausch ihrer Erfahrungen und Kenntnisse.

Wir bedanken uns bei unseren wegweisenden Partnern für das Teilen 
ihrer wertvollen Erfahrungen in vielen bereichernden Beiträgen.

U N S E R E  P A R T N E R

Z U S A M M E N S E T Z U N G  D E R  F A M I L Y  O F F I C E S

U N S E R  P U B L I K U M 

246
Teilnehmer
insgesamt 

142
Family Offices 
und UHNWIs

58%

20
Neutrals

8%

59
zahlende 
Delegierte

24%

25
Partner/Sponsoren

10%

44 UHNWIs 

54 Single Family Offices 

44 Multi-Family Offices

T E S T I M O N I A L S

Für uns als Family Investment 
Office sehr informativ; gute 

Kontakte und guter Austausch 
mit anderen Family Officern.

Dominik F. Hesse 
 MD, Cannonball

Wir bedanken uns noch einmal 
für die professionelle, informative 

und beste Family Office 
Konferenz, die wir international 
bis jetzt gefunden haben. Die 
Beiträge, relevanten Inhalte, 
das Format und die gesamte 

Organisation waren extrem gut. 
Peter Geier

International Capital, LLC

Vollumfänglich gelungener 
Kongress! Attraktive 

Vorträge, tolle Mischung an 
Persönlichkeiten und Machern, 

viele neue Aspekte, erstrangiger 
Rahmen, ausschließlich positive 

Rückmeldungen.
Christian Hammes

Eta Family Office GmbH

Es war eine rundherum sehr 
gelungene Veranstaltung, 
die mir viele interessante 

Gesprächspartner brachte und 
Themenbereiche aufschlüsselte.

Thomas Hock 
My Virtual Family Office GmbH

B E S U C H E N  S I E  U N S E R E 
B E V O R S T E H E N D E N  F O R E N

F O R  M O R E  I N F O R M A T I O N

www.prestelandpartner.com

i

Wir sind Wohnimmobilien

18%

22%

18%

Dubai
9th-10th March 2021

Singapore
11th-12th May 2021

New York
15th-16th June 2021

Wiesbaden
8th -9th September 2020

London
23rd-24th February 2021

Zurich
8th-9th December 2020

https://prestelandpartner.com/pdf/2019_Wiesbaden_Agenda.pdf
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